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ब्रांड लॉयल्टी रिकग्निशन प्लान
Valeda अपने प्रोडक्ट्स का उपयोग करने और उनकी सिफ़ारिश करने वालों को पुरस्कृ त करता है

BDM सूचना पैक  |  जारी: 12.11.2026  |  नवीनतम संस्करण: valedadoctor.com/hi/bdm/loyalty-plan

4 प्लान
नकद इंसेंटिव और उपहार, एक ही प्लान में

1, 11 और 21 तारीख़
हर महीने नकद इंसेंटिव आपके  ई-वॉलेट में जमा

₹1 करोड़ / फ़्लैट
प्लान 3 का सबसे बड़ा रिवॉर्ड

1.  यह प्लान क्या है

ब्रांड लॉयल्टी रिकग्निशन प्लान Valeda का डायरे क्ट मार्के टिं ग प्लान है , उन लोगों के  लिए जो वास्तव में Valeda प्रोडक्ट्स का उपयोग करते हैं । कोई
भी खरीदार Valeda वेलनेस कं सल्टेंट के  रूप में जुड़ सकता है , प्रोडक्ट्स का उपयोग कर सकता है , दूसरों को उनकी सिफ़ारिश कर सकता है  और इसके
लिए पुरस्कार पा सकता है ।

यह प्लान प्रोडक्ट खरीदार स्वयं स्वतंत्र रूप से चला सकते हैं । बिज़नेस डेवलपमेंट मैनेजर (BDM) भी इसे चला सकते हैं । इसका उद्देश्य Valeda

प्रोडक्ट्स के  वास्तविक उपभोक्ताओं को पुरस्कृ त करना है ।

2.  चारों प्लान एक नज़र में

प्लान यह क्या देता है यह आपको कै से मिलता है

प्लान 1 जॉइनिं ग इंसेंटिव — आपके  द्वारा जोड़े गए लोगों की जॉइनिं ग खरीद
पर, 7 पीढ़ियों तक

नकद, हर महीने की 1, 11 और 21 तारीख़ को
आपके  ई-वॉलेट में जमा

प्लान 2 वेलनेस खरीद / री-परचेज़ इंसेंटिव — आपके  नेटवर्क  की दोबारा
की गई खरीद पर, 7 पीढ़ियों तक

नकद, हर महीने की 1, 11 और 21 तारीख़ को
आपके  ई-वॉलेट में जमा

प्लान 3 वेलनेस नो-टाइम-बाउंड रिवॉर्ड — आपकी अपनी खरीद पर,
Valeda प्रोडक्ट्स के  सरप्राइज़ गिफ़्ट से लेकर ₹1 करोड़ / एक
फ़्लैट तक

खरीद मूल्य तक पहुँचने पर उपहार या रिवॉर्ड

प्लान 4 वेलनेस टाइम-बाउंड रिवॉर्ड अट्रैक्शन — चुनिं दा प्रोडक्ट्स पर, थोड़े
समय के  लिए

valedalife.in पर घोषणा के  अनुसार

3.  प्लान 1 और 2: जॉइनिं ग और री-परचेज़ इंसेंटिव

आप अपने नेटवर्क  के  वेलनेस कं सल्टेंट्स द्वारा की गई खरीद पर, सात पीढ़ियों तक, इंसेंटिव कमाते हैं । पहली पीढ़ी वे लोग हैं  जिन्हें  आप स्वयं जोड़ते हैं ।
दूसरी पीढ़ी वे लोग हैं  जिन्हें  वे जोड़ते हैं , और इसी तरह आगे।

पीढ़ी प्लान 1: जॉइनिं ग इंसेंटिव प्लान 2: री-परचेज़ इंसेंटिव कु ल इंसेंटिव

पहली 30% 3% 33%

दू सरी 2% 3% 5%

तीसरी 2% 2% 4%

चौथी 2% 2% 4%

पाँचवीं 2% 2% 4%

छठी 2% 1% 3%

सातवीं 2% 1% 3%
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कृ पया ध्यान दें

●  जॉइनिं ग फ़िलहाल MRP पर ₹3,000 के  खरीद मूल्य पर होती
है ।

●  री-परचेज़ MRP पर 20% छू ट पर होती है  (यानी 20% मार्क -
डाउन)। इस क़ीमत को कं सल्टेंट प्राइस (CP) कहते हैं ।

●  गहराई असीमित है : आपके  नेटवर्क  का कोई वेलनेस कं सल्टेंट
अपना स्वयं का नेटवर्क  बना सकता है , और इसी तरह आगे।

एक सरल उदाहरण

प्लान ₹3,000 की जॉइनिं ग खरीद से सक्रिय होता है । वह ₹3,000 भी एक
खरीद है , इसलिए उस पर जॉइनिं ग इंसेंटिव और खरीद इंसेंटिव दोनों मिलते
हैं ।

आपकी पहली पीढ़ी ₹3,000 से जुड़ती है : आपको 30% = ₹900, साथ में
3% = ₹90 मिलते हैं । कु ल ₹990 (33%)। आपकी दू सरी पीढ़ी ₹3,000 से
जुड़ती है : आपको 2% = ₹60, साथ में 3% = ₹90 मिलते हैं । कु ल ₹150
(5%)। यदि सातों पीढ़ियों में एक-एक व्यक्ति जुड़ता है , तो आपको ₹990 +
₹150 + ₹120 + ₹120 + ₹120 + ₹90 + ₹90 = ₹1,680 मिलते हैं ।

बाद की री-परचेज़ पर प्लान 2 का प्रतिशत मिलता है । यदि सातों में  से हर
व्यक्ति ₹7,000 की री-परचेज़ करता है , तो आपको ₹210 + ₹210 + ₹140
+ ₹140 + ₹140 + ₹70 + ₹70 = ₹980 मिलते हैं ।

यह उदाहरण के वल यह समझाने के  लिए है  कि इंसेंटिव कै से काम करता है ।
वास्तविक कमाई वास्तव में की गई खरीद पर निर्भर करती है ।

4.  आपका इंसेंटिव आप तक कै से पहुँचता है

1 इंसेंटिव अर्जि त होता है आपके  नेटवर्क  के  जॉइनिं ग और री-परचेज़ मूल्यों की गणना प्लान 1 और 2 के  तहत की जाती है ।

2 आपके  ई-वॉलेट में जमा हर कै लेंडर महीने की 1, 11 और 21 तारीख़ को, आपकी व्यक्तिगत कं सल्टेंट ID के  माध्यम से।

3 प्रोडक्ट्स के  लिए उपयोग करें  आप अपने ई-वॉलेट बैलेंस से Valeda प्रोडक्ट्स खरीद सकते हैं । यही री-परचेज़ है ।

4 या नकद लें
यदि इंसेंटिव बनने की तारीख़ से 3 महीने के  भीतर कोई री-परचेज़ नहीं की जाती, तो यह लाभार्थी के
बैंक खाते में नकद भुगतान किया जाता है ।

3.70% एडमिन और सर्विस चार्ज काटे जाते हैं । लागू TDS काटा जाता है ।

5.  प्लान 3: व्यक्तिगत खरीद पर वेलनेस नो-टाइम-बाउंड रिवॉर्ड

रिवॉर्ड आपकी अपनी खरीद पर, आपकी जॉइनिं ग की तारीख़ से 10 वर्ष तक अर्जि त होते हैं । नवीनतम रिवॉर्ड सूची नीचे है ।

क्र.सं. खरीद मूल्य (के वल स्वयं की) ₹ रिवॉर्ड

1 5,000 Valeda प्रोडक्ट्स का सरप्राइज़ गिफ़्ट

2 11,000 दीवार घड़ी

3 25,000 हैं ड ब्लेंडर

4 35,000 मोबाइल फ़ोन

5 55,000 कै मरा

6 1,00,000 लैपटॉप

7 2,00,000 मोटरसाइकिल / बाइक

8 5,00,000 ऑल्टो कार

9 10,00,000 वैगन R कार

10 50,00,000 होंडा सिटी कार

11 1,00,00,000 मर्सिडीज़ बेंज़ कार

12 5,00,00,000 ₹1 करोड़ / फ़्लैट

एक रिवॉर्ड स्लैब प्राप्त करने के  बाद, अगले स्लैब के  लिए आप फिर से शुरुआत करते हैं । खरीद मूल्य संचयी (जोड़कर) नहीं गिने जाते।
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6.  प्लान 4: वेलनेस टाइम-बाउंड रिवॉर्ड अट्रैक्शन

समय-समय पर valedalife.in पर अलग-अलग प्रोडक्ट्स या कई प्रोडक्ट्स की खरीद पर कम समय की रिवॉर्ड स्कीम दी जाती हैं । मौजूदा स्कीम देखने
और उनका लाभ उठाने के  लिए कृ पया valedalife.in पर जाएँ ।

7.  बिज़नेस डेवलपमेंट मैनेजर्स के  लिए

●  एक BDM, BDM प्रोग्राम के  साथ-साथ ब्रांड लॉयल्टी रिकग्निशन प्लान भी चला सकता है । दोनों आय एक ही समय में बनती हैं ।

●  इन्हें  आपस में जोड़ा नहीं जाता। दोनों में से के वल अधिक वाली राशि का भुगतान होता है : या तो BDM भुगतान या ब्रांड लॉयल्टी भुगतान।

●  जैसे-जैसे BDM आगे बढ़ता है , अधिक पीढ़ियाँ ब्रांड लॉयल्टी वॉलेट में योगदान देती हैं , इसलिए आमतौर पर ब्रांड लॉयल्टी आय अधिक होती है ।
BDM मॉडल में आप अके ले काम करते हैं ; ब्रांड लॉयल्टी में आप अके ले नहीं हैं ।

●  विस्तृत जानकारी BDM FAQ और अनुलग्नक A में है ।

यह प्लान किसके  लिए है?

यह प्लान उन लोगों के  लिए है  जो Valeda प्रोडक्ट्स का उपयोग करते हैं  और दूसरों के  साथ उन्हें  साझा करते हैं । इंसेंटिव के वल Valeda प्रोडक्ट्स की
वास्तविक खरीद से ही मिलते हैं ।

प्रोडक्ट्स का उपयोग या प्रचार किए बिना के वल जुड़ जाना इस प्लान का उद्देश्य नहीं है । जो व्यक्ति जुड़ता है  लेकिन Valeda प्रोडक्ट्स का उपयोग या
प्रचार नहीं करता, उसकी कमाई जारी नहीं रहती, क्योंकि मुख्य रिवॉर्ड (प्लान 3) के वल उपयोगकर्ता के  रूप में आपकी अपनी खरीद से ही अर्जि त होते हैं ।

प्लान 1 और 2 परिचय इंसेंटिव हैं । ये प्लान के  राजस्व का एक छोटा हिस्सा हैं ।

8.  कृ पया ध्यान दें

●  यह Valeda प्रोडक्ट्स और सेवाओं के  मौजूदा उपयोगकर्ताओं के  लिए एक वेलनेस ब्रांड लॉयल्टी रिकग्निशन प्लान है ।

●  यह कोई निवेश योजना नहीं है ।

●  लागू TDS काटा जाएगा।

●  3.70% एडमिन और सर्विस चार्ज काटे जाएँ गे।

●  कृ पया valedalife.in पर “I agree” नियम एवं शर्तें ध्यान से पढ़ें और उनका पालन करें ।

●  नियम एवं शर्तें लागू।

संपर्क

कं पनी Valeda Herbal Pvt Ltd, 7H, गोपाला टॉवर, राजेंद्र प्लेस, नई दिल्ली – 110008

पंजीकरण CIN U24233DL2003PTC119298  |  निगमन 6 मार्च 2003  |  GSTIN 07AABCV6625N2ZV

फ़ोन 011-40244119  |  WhatsApp 93132 33341

रिवॉर्ड स्कीम और शर्तें valedalife.in

इस दस्तावेज़ का नवीनतम संस्करण
valedadoctor.com/hi/bdm/loyalty-plan

valedalife.in पर रिवॉर्ड स्कीम
valedalife.in
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